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Una partnership di valore 
per un’edilizia innovativa
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MILIARDI DI EURO 
DI FATTURATO 
NEL 2019

INSEDIAMENTO
IN OLTRE

PAESI CON 
COPERTURA 
COMMERCIALE

6,4

COLLABORATORI

37.000
DEL FATTURATO 
DEDICATO ALLA RICERCA 
E ALLO SVILUPPO
NEGLI ULTIMI ANNI

5%

18080
PAESI
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«Etica di comportamento, orientamento al cliente,  
valorizzazione delle risorse, innovazione» sono i valori  

a fondamento della nostra filosofia di management. 
Tali valori si sono costruiti nel tempo e costituiscono  

la nostra cultura: li diffondiamo all’interno dell’azienda,  
attraverso i principi di management, e all’esterno, attraverso le 

relazioni che intratteniamo con i nostri partner.

UN GRUPPO 
INTERNAZIONALE

Specialista mondiale nelle 
infrastrutture elettriche 

e digitali dell’edificio
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DESIGN  
ED ESPERIENZA  
DIGITALE
Motore della crescita 
del Gruppo

INNOVAZIONE
Sviluppare in tutti i campi  

l’innovazione permanente.

ORIENTAMENTO AL CLIENTE
Mettere l’accento sulla qualità  

degli impegni presi nei confronti  
dei nostri clienti e dei servizi 

loro offerti per rafforzare l’immagine  
del Gruppo come partner di qualità  

che propone soluzioni innovative.
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INVESTIMENTI DEDICATI 
AI NUOVI PRODOTTI 
IN SETTORI CHIAVE

60%

2100

COLLABORATORI
IMPEGNATI IN RICERCA

E SVILUPPO

+

+

BREVETTI
ATTIVI

+
2000

VALORIZZAZIONE DELLE RISORSE
Ottimizzare l’utilizzo delle nostre 
risorse per conquistare nuovi mercati, 
con l’obiettivo permanente 
di accrescere la nostra redditività 
attraverso un migliore utilizzo dei 
capitali investiti in una prospettiva 
di sviluppo sostenibile.
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UN PARTNER 
GLOBALE  
PER GLI EDIFICI 
DI DOMANI

L’INNOVAZIONE CHE METTE 
AL CENTRO LE PERSONE
Essere connessi non è più
una scelta, ma un’esigenza.
Per questo motivo BTicino 
ha unito ai sistemi tradizionali, 
nuove soluzioni e tecnologie smart 
che prevedono la connettività come 
standard per semplificare la vita 
delle persone e innalzare 
la qualità dei vostri progetti.
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LA TECNOLOGIA PER MIGLIORARE 
LA VITA DELLE PERSONE
Non esistono due case identiche, 
nemmeno se abitate dalla stessa 
persona: tecnologia significa poter 
personalizzare le funzionalità 
a seconda delle esigenze del cliente.

ABITAZIONI DI QUALITÀ CON PRODOTTI 
AFFIDABILI E DURATURI
Per il consumatore la qualità si misura 
sul prodotto installato: nel posto giusto, 
nel modo giusto.

QU
AL

IT
À

TE
CN

OL
OG

IA



10 11

IMMOBILIARI

COSTRUTTORI
EDILI

ARCHITETTI

CONSULENZA
PROGETTUALE

AFFIANCAMENTO 
VENDITA

COLLABORAZIONE
TECNICA

Dati degli obiettivi a medio, breve e lungo periodo, 
verifichiamo costantemente i risultati della vostra attività. 
In questo modo, le fasi di follow up saranno fondamentali 

per affrontare per tempo eventuali problemi, 
migliorando il lavoro di ognuno.

Condividere visioni comuni, 
stabilire obiettivi chiari e misurabili, 
sarà fondamentale per costruire 
progetti che possano giovare 
ad entrambe le parti.

UNA 
PARTNERSHIP 
STRATEGICA
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CLIENTI
FINALI

Mettere l’accento sugli impegni presi 
nei confronti dei nostri clienti e dei servizi 

loro offerti per rafforzare l’immagine 
del Gruppo come partner di qualità 
che propone soluzioni innovative.

DOTAZIONI
DOMOTICHE

CAPITOLATO
E VARIANTI

STRUMENTI
COMUNICAZIONE
PERSONALIZZATI

APPARTAMENTI
CAMPIONE

SHOW
ROOM
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NEL CUORE 
DEI PROGETTI 
PRIMA CHE 
PRENDANO FORMA

UNA STRAORDINARIA 
COLLABORAZIONE

In qualità di azienda innovativa, 
BTicino si distingue anche per 

la capacità di costruire team 
affiatati e di successo, creando 

le condizioni per una 
collaborazione ottimale dallo 

studio e progettazione 
preliminare fino al 

completamento del progetto.
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  SUPPORTO NELLA STESURA DEI CAPITOLA-
TI

  AUSILIO AGLI STUDI DI PROGETTAZIONE 
   IN FASE DI GARE D’APPALTO

  SUPPORTO ALLA GESTIONE DELLE VARIANTI
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IL VALORE DEL  
CO-MARKETING
Attività di co-marketing dedicate 
al cliente finale per valorizzare 
l’immobile e le dotazioni domotiche 
del capitolato e delle varianti.

  STRUMENTI 
   DI COMUNICAZIONE
   PERSONALIZZATI PER 
   IL CLIENTE FINALE
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  APPARTAMENTI 
   CAMPIONE O SHOW ROOM

  BRIEFING FORMATIVI SPECIFICI 
   A TECNICI E VENDITORI 
   DELL’IMMOBILIARE

  PRESENTAZIONE AI CLIENTI FINALI 
   DI CAPITOLATO E VARIANTI

  �GARANZIA ESTESA:  
DIRETTAMENTE AL CLIENTE FINALE 
TRAMITE PORTALE BTICINO

GARANZIA ESTESA 
PER TUTTE LE ABITAZIONI 
A PARTIRE DALLA DATA DEL ROGITO
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CALL CENTER SITO WEB

Per informazioni più approfondite 
e costantemente aggiornate, 
consultare il sito

www.bticino.it

Inquadra il QR Code 
con il tuo smartphone 
per essere sempre 
aggiornato con 
le novità BTicino!

BTicino SpA
Viale Borri, 231
21100 Varese - Italy

Una team nazionale a fianco
degli sviluppatori immobiliari


